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Elevamos el estGndar de
tus procesos comerciales.

Programas de formacién en ventas, negociacion y cierre, disehados para desarrollar procesos
maAs claros, conversaciones Mas estratégicas y resultados mas consistentes.

Www.nexuscourse.Com.mx



“Vender bien no
depende del carisma.
Depende de claridad,

estructuray una

comunicacion
estratégica.”

Muchas organizaciones cuentan con equipos
de ventas, pero no siempre con un proceso
claro, consistente y replicable. En Nexus Course
ayudamos a transformar esa realidad
mediante formacién prdctica que fortalece la

Nuestra comunicacion de valor, el manejo de

visién comercial objeciones, la negociacion y el cierre.
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El Estandar Nexus Course

Nexus Course es una firma de formacidén especializada en ventas,
negociacion y cierre, creada para ayudar a empresds, equipos
comerciales y emprendedores a vender con mayor estrategia, claridad
y efectividad.

i
L
=]
o

Martha Guardado es Licenciada en Comercio Exterior y cuenta con un
MBA, formacidon que ha fortalecido su visidon estratégica en el dmbito
comercial. Con mds de 23 anfos de experiencia en ventas, ha
desarrollado trayectoria en sectores industriales y comerciales.

Lidera Nexus Course desde una vision practicay estratégica, orientada a
desarrollar procesos comerciales mas sélidos, conversaciones de venta
mds claras y herramientas aplicables al contexto real de cada cliente.

Su enfoque combina estructurag, cercania y aplicacién real, alej@ndose
de la teoria vacia para centrarse en metodologias accionables,
comunicacion de valor y habilidades de negociacion y cierre con
impacto.




cPor qué Nexus Course para empresas?

AcompaiRamos a empresas que desean profesionalizar la forma en que sus equipos venden,
negociany cierran, a través de formacion practica y herramientas aplicables al contexto real.
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100% Préactico

Disefiamos procesos formativos que responden a la
realidad comercial de cada empresa, priorizando
herramientas Utiles, conversaciones reales y
aplicaciéon inmediata.
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Menos improvisacion, mas estructura

Ayudamos a que los equipos comerciales
desarrollen procesos mas claros, consistentes y
replicables, fortaleciendo la manera en que
diagnostican, comunican valor, negocian y cierran.

Habilidades que impactan resultados

Nuestros programas buscan fortalecer capacidades

clave como el manejo de objeciones, la negociacion,

la comunicacién de valor y el cierre, con un enfoque
prdctico y orientado al desempefo.
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Formacion con vision estratégica

No se trata solo de vender mdés, sino de vender
mejor: con mas claridad, mas criterio comercial y
una mayor preparacidon para sostener
conversaciones de valor.




Soluciones de formacion
para equipos comerciales

AcompafAamos a organizaciones que buscan
fortalecer el desempeno de sus equipos comerciales,
mejorar la claridad de su comunicacion y desarrollar
procesos de venta mas sodlidos, estratégicos y
consistentes.

Fortalecimiento de procesos comerciales

Mejor comunicacion de valor y cierre

Entrenamiento en manejo de objeciones

Formacion para lideres y equipos de ventas




Los 6 pilares del desempeno comercial

Ventas

Claridad y
estructura en el
recorrido
comercial.

Negociacion

Criterio, firmeza y
acuerdos con
mayor solidez.

Objeciones Cierre

Interpretacion y
manejo tactico de
dudas reales.

Conversaciones
guiadas hacia
acuerdos mas

consistentes.

Comunicacion
de valor
Presentacion clara,
diferenciada y
estratégica de la
oferta.

Procesos

Menos
improvisacion,
mas orden y
mayor
consistencia
comercial.
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Metodologia orientada a resultados

Diagnéstico

Entendemos el punto de partida, las necesidades del equipoy los
retos comerciales que deben fortalecerse.

Prdctica inmersiva

Trabajamos con ejercicios, simulaciones y herramientas que
permiten aterrizar el aprendizaje a conversaciones reales de
venta.

Aplicacion real

El proceso busca que cada participante incorpore lo aprendido
a su contexto comercial, con mayor claridad, seguridad y
consistencia.




Modalidades de Formacion

Nuestros programas se adaptan al contexto, tamano y objetivos de cada cliente, permitiendo
desarrollar procesos de formacidon mas pertinentes y efectivos.
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Formato: Programas
desarrollados directamente
para la empresa, adjustados a
sus necesidades, retos y
objetivos comerciales.

Enfoque: Formacion disefada

para fortalecer procesos,
equipos y conversaciones de
venta dentro del contexto real
de la organizacion.

Ideal para: Empresas que
buscan una intervencion mas
personalizada y alineada a su

operacidén comercial.

VIRTUALEN VIVO

Formato: Sesiones
desarrolladas en tiempo real a
través de plataformas
digitales, con interaccioén
directaq, ejercicios guiados y
acompanamiento.

Enfoque: Agilidad, flexibilidad y
formacién prdactica, sin perder
profundidad ni conexidn con
los participantes.

Ideal para: Equipos distribuidos
geograficamente o empresas
que requieren formaciéon
remota con interaccion en
tiempo real.

PRESENCIAL

Formato: Sesiones
desarrolladas de manera
presencial, con ejercicios
prdcticos, interaccion directa y
acompanamiento cercano.

Enfoque: Experiencias de
formacion con alta
participacion, dindmica grupal
y trabajo aplicado en tiempo
real.

Ideal para: Equipos que
buscan inmersion, conexion
directa y mayor profundidad
en el proceso de aprendizaje.



Del costo de la improvisacion a una venta mas solida

Cuando la venta depende de
la improvisacion

Conversaciones comerciales poco consistentes
Descuentos usados como salida rapida

Dificultad para manejar objeciones con
seguridad

Falta de claridad al comunicar el valor de la
oferta

Procesos que dependen demasiado de la
intuicién individual

Cuando existe un proceso
comercial mas soélido

@ Cierres mds consistentes y medibles

& Conversaciones guiadas con mayor claridad y
estrategia

@ Equipos con mds seguridad para negociary
defender valor

& Mejor comunicacion de la oferta y sus beneficios

© Mayor consistencia en el recorrido comercial
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Tambien acompanamos a emprendedores
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Guantity

Ademd@s de la linea empresarial, Nexus Course acompana a emprendedores que desean fortalecer la
manera en que presentan su oferta, conectan con sus clientes y venden con mayor claridad, seguridad y

estrategia.

Comunicacion de la
oferta

Ayudamos a que el
emprendedor exprese
con mayor claridad lo

que ofrece, cobmo lo
diferencia y por qué su
propuesta tiene valor.

Conexion con el cliente

Fortalecemos la forma en
que se construyen
conversaciones mas
cercanas, estratégicas y
orientadas a entender
mejor las necesidades
del cliente.

Seguridad al vender

Trabajamos
herramientas que
permiten vender con
mayor confianza, menos
improvisacion y una
comunicacion mas
sélida.

Negociacion y objeciones

Desarrollamos
habilidades para
responder con mayor
criterio, claridad y
seguridad frente a dudas,
objeciones y decisiones
de compra.



Lo que deja la experiencia Nexus Course

Cada proceso de formacion en Nexus Course estd disennado para generdr herramientas
aplicables, mayor claridad comercial y una experiencia util que se refleje enla forma en que
personasy equipos venden, negocian y comunican valor.

Aprendizaje aplicable

La formacién se orienta a situaciones reales, facilitando que cada participante incorpore lo
aprendido a su contexto comercial.

Claridad y confianza

Los procesos buscan fortalecer la seguridad, la estructura y la consistencia con la que se
sostienen conversaciones de venta.

Impacto progresivo

A medida que Nexus Course continda creciendo, esta seccidon puede complementarse con
testimonios de clientes, mensajes de participantes y resultados observados en procesos de
formacion.
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En Nexus Course creemos en una formacion comercial que no solo informa, sino que ece
la manera en que personas y equipos venden, negocian y comunican valor. '

Si deseas desarrollar procesos comerciales mas sélidos, fortalecer a tu equipo o explorar una
propuesta alineada a tus objetivos, estaremos encantados de acompanarte.

Procesos mds sélidos. Conversaciones mas estratégicas.
Resultados mads consistentes.
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